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CHI
SIAMO.

4Con oltre 50 anni di esperienza nel 
campo delle ortopedie, sanitarie e 
parafarmacie, SALUTE+STORE® 
Franchising si impegna a continuare il 
franchising di nuova generazione grazie 
ad uno staff di persone aggiornate e 
specializzate.

La nostra forza è dovuta al fatto che 
l'affiliato non è subordinato al centro 
pilota ma beneficia dei vantaggi offerti 
dal modello innovativo ed unico nel suo 
genere del progetto in franchising 
SALUTE+STORE®, attraverso la più 
ampia e completa gamma di prodotti e 
servizi potendo così sviluppare al 
meglio la sua attività senza royalties sul 
fatturato.

Lo sviluppo di SALUTE+STORE® 
Franchising è supportato da un team di 
oltre 30 aziende leader nei rispettivi 
settori di attività, coordinati da un'unità 
competente ed organizzata per una 
formazione professionale, burocratica e 
commerciale dei nuovi affiliati e per una 
loro integrazione ottimale nel business 
intrapreso. 

Il nostro obiettivo è quello di mettere il 
franchisee nelle condizioni di lavoro più 
efficienti ed efficaci possibili.

SALUTE+STORE® rappresenta al 
giorno d'oggi l'offerta più completa 
in circolazione per lavorare nel 
mondo dell’health-care.



Il Franchising SALUTE+STORE® viene inaugurato nel Settembre 2006 con l’obiettivo di rendere questa 
tipologia di attività più accessibile ad imprenditori capaci ma non formati commercialmente in materia di 
salute e benessere ed ovviamente a tutte le figure professionali operanti nel settore (Tec. Ortopedici, 
Fisioterapisti, Farmacisti, Informatori medici ecc...), desiderose di ottenere il miglior supporto nello sviluppo 
del proprio business e nell’avviamento del proprio Store.

SALUTE+STORE® è il Franchising Leader delle Sanitarie, Ortopedie e Parafarmacie specializzato nella 
vendita e noleggio di articoli ortopedici, medicali, sanitari, fitoterapici, fisioterapici, estetici, 
erboristici, farmaceutici, podologici, ausili per disabili ed attrezzature ospedaliere e nella commercializzazione 
dei beni e servizi inerenti la salute, il benessere e l'assistenza della persona. 
Grazie al Franchising SALUTE+STORE® potrai aprire la tua attività con tutti i vantaggi della formula in 
franchising o potenziare la tua Farmacia con tutte le linee di prodotti e servizi del vasto settore ortopedico-
sanitario-medicale-fisioterapico-podologico ed ambulatoriale per essere commercialmente competitivo e 
professionale sin dal primo giorno.

Il Gruppo si avvale di numerosi partner, tutti accomunati da un unico obiettivo: offrire sempre il miglior 
servizio possibile nel rispetto dell’equo compenso economico richiesto, per raggiungere gli obiettivi preposti 
ed arricchire le proprie risorse. Professionisti del settore che credono nel proprio lavoro e vogliono renderlo 
accessibile anche ad imprenditori capaci e motivati ma privi dell’esperienza necessaria per gestire con 
successo l'attività intrapresa e credere veramente nelle proprie capacità. SALUTE+STORE® attraverso 
l'attuazione di determinate procedure e l'operare "in un certo modo" ha come obiettivo principale la crescita 
del Gruppo e quindi di ogni suo membro affiliato. Ogni realtà beneficia dei vantaggi che conseguono 
all'affiliazione ad un marchio che crede nella possibilità di crescita continua e senza limiti.

SALUTE+STORE® si propone dunque non solo come «Ortopedia, Sanitaria o Parafarmacia», bensì come 
un’attività che, grazie ad esclusive formule collaudate, proietta l’imprenditore in un business che investe a 360° il 
mondo dell’health-care, ottimizzando le risorse ed utilizzandole per la continua crescita del progetto avviato. È 
possibile infatti offrire congiuntamente o separatamente al punto vendita anche servizi collaterali con il fine di 
soddisfare a pieno le esigenze di una più ampia e differenziata clientela.
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LA NOSTRA
STORIA.

1980 - 2001 2001 - 2006 2006 - 2018 2018 - NOW

1980
Nascita del 

negozio di famiglia

Instaurazione di 
partnerships

Ricerca e Sviluppo relativa a:

- Nuovi Prodotti
- Gestione Logistica
- Modelli di business
- Soddisfazione clientela

2001
Creazione del brand

SALUTE+STORE®

Eccellente 
crescita del fatturato

SALUTE+STORE® 
arriva sul web con il suo sito di

e-commerce

2006
SALUTE+STORE® diventa 

un franchising

Apertura del 
punto pilota

Partecipazione a fiere 
nazionali ed internazionali

Più di 30 negozi operativi 
sul territorio Italiano

2004 2019

Introduzione di 
prodotti e servizi+ a marchio

SALUTE+STORE®

Software & Strategy
Development
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«Aprire oggi un negozio SALUTE+STORE® offre più benefici che mai. 
Negli ultimi anni sono stati aggiunti nuovi servizi merceologici, logistici, di assistenza e 
comunicazione integrata oltre all’ampliamento massivo delle collaborazioni nazionali ed 
internazionali»

Per avviare imprenditorialmente un’attività di questa categoria merceologica (ORTOPEDIA, SANITARIA, 
PARAFARMACIA*) non è richiesto nessun titolo specifico, ma si necessita indispensabilmente della conoscenza 
dei migliori fornitori e concessionari presenti sul mercato, al fine di garantire alla clientela il miglior rapporto 
qualità/prezzo dell’articolo commercializzato. SALUTE+STORE® garantisce la massima competitività dei propri 
prodotti ed assicura all’affiliato un ingresso totalmente competitivo all’interno dell’attuale realtà commerciale 
aiutandolo anche a creare sinergie e collaborazioni professionali per potenziare l'attività intrapresa. 
SALUTE+STORE® propone una scelta merceologica a 360°, predisponendo un completo assortimento del punto 
vendita ed offrendo alla clientela una immediata risposta alle proprie esigenze di salute. SALUTE+STORE® non 
vincola all'utilizzo esclusivo dei propri prodotti, ma concede all’affiliato di poter realizzare concretamente un 
rapporto di effettiva e libera collaborazione commerciale.

INTRODUZIONE AL
FRANCHISING.
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Personale tecnico qualificato è a disposizione per guidare l’affiliato nella risoluzione di tutte le 
dinamiche commerciali e per l’affiancamento volto al soddisfacimento di qualsiasi richiesta della 
clientela, assicurando il miglior sostegno e supporto durante l’espletamento dell'attività. 

SALUTE+STORE® offre la possibilità di avvalersi della propria esperienza per convenzionarsi nel 
minor tempo possibile con le ASL locali, al fine di effettuare le forniture degli articoli contemplati 
nel nomenclatore tariffario nazionale, aumentando quindi il fatturato del proprio punto vendita. 

SALUTE+STORE® offre la possibilità di realizzare servizi innovativi, come ad esempio plantari su 
misura con rilevamento impronta (3D o schiuma fenolica) in modalità remota senza 
necessariamente avvalersi di un Tecnico Ortopedico esterno; Giornate della Salute attraverso 
un’ampia e completa gamma di servizi multispecialistici da erogare all’interno del proprio store.

SALUTE+STORE® è anche Parafarmacia, e progetta il business a 360° offrendo negozi 
specializzati e competitivi all’interno dell’attuale realtà commerciale.

La Parafarmacia in SALUTE+STORE® è ottimizzata con formule che la rendono esclusiva e 
realmente remunerativa, non un semplice negozio di Farmaci da banco ed articoli da Profumeria 
& Beauty. Supportata inoltre da un esclusivo e professionale software per la gestione 
commerciale del point in Parafarmacia, che ne ottimizza e facilita il rendimento.

Affiliandosi al Gruppo SALUTE+STORE® che opera da oltre 50 anni nel settore ed è in continua 
crescita ed espansione, si beneficia dei traguardi raggiunti finora e di quelli che verranno.

*per il solo settore Parafarmacia è richiesto il titolo di farmacista abilitato (il quale non deve essere necessariamente il titolare dell’attività)
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Di seguito alcuni dei principali vantaggi derivanti dall'affiliazione a 
SALUTE+STORE®:
v Vendere all'interno dei propri negozi una completa gamma di articoli a marchio 

SALUTE+STORE®, in costante aumento ed aggiornamento, la cui marginalità di guadagno è 

notevolmente superiore agli standard offerti dal mercato ed offrire servizi innovativi 

multisettoriali;

v Ottenere un canale preferenziale gestito direttamente dalla casa madre, costituendo di fatto 

un’economia di scala, con maggiore forza commerciale rispetto al singolo punto 

vendita, che resterà comunque libero di acquistare da fornitori differenti in proporzione al 

proprio fatturato annuo;

v Avere solo vantaggi dall'affiliazione potendo ottenere promozioni in ragione del volume 

degli acquisti effettuati ed azzerando di fatto ogni costo di affiliazione;

v Restare costantemente aggiornato e formato sulle ultime novità commerciali;

v Identificarsi in un Marchio diffuso su tutto il territorio nazionale ed in continua 

sponsorizzazione;

v Ricevere sempre nuove proposte ed opportunità di business commerciali settoriali per poter 

sviluppare al meglio la propria attività;

v Beneficiare dell'utilizzo professionale di Facebook, Instagram, Twitter, Google e piattaforme 

di web marketing, per incrementare le vendite attraverso la geolocalizzazione della clientela;

v Avviare un negozio in strada con la forza e la visibilità del web che intercetta e veicola nuovi 

clienti nel punto vendita;

v Allestire il proprio negozio con l'innovativo format arredi SALUTE+STORE® che riunisce ed 

accomuna qualità, conformità all’uso, estetica, personalizzazione progettuale eseguita da 

architetti specializzati in mobilio per Franchising ed un'elevata immagine comunicativa e 

ricettiva del brand da parte della clientela.
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IL MARCHIO.
SALUTE+STORE® è un marchio registrato ® e quindi protetto dai diritti riconosciuti giuridicamente per il 
deposito dei marchi. L’utilizzo dello stesso è concesso esclusivamente agli affiliati SALUTE+STORE®, i quali 
vengono tutelati dalla Casa Madre contro l’eventuale uso fraudolento dello stesso da parte di terzi soggetti non 
autorizzati. Il marchio SALUTE+STORE® è stato realizzato a seguito di un attento ed approfondito studio sulla sua 
forza comunicativa e ricettiva. 

SALUTE+STORE® è un marchio dinamico, offre quindi la possibilità di personalizzazione. Questa possibilità è 
limitata alle parole “Salute e Benessere”, le quali possono essere sostituite con altre (es: Parafarmacia e Ortopedia, 
Sanitaria e Benessere, Ortopedia e Sanitaria, Estetica e benessere ecc...) e dalle versioni d’insegna ideate per 
SALUTE+STORE® Parafarmacia maggiormente caratterizzanti la politica commerciale perseguita dall’affiliato.
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I NOSTRI PUNTI 
DI FORZA.

MISSION.
Creare il più grande network di negozi per la salute tramite l’interazione con i fornitori più innovativi ed all’avanguardia, con 
l’obiettivo di diffondere capillarmente la salute ed il benessere lavorando fianco a fianco con gli operatori della filiera della 
Salute Privata, ma anche ospedali, cliniche, case di cura, ecc..

POTENZA 
DEL 

MARCHIO

AUTONOMIA ED 
INDIPENDENZA

COMPETITIVITÀ

SUPPORTO 
DEI PRO

CONCRETEZZA

MARKETING

R&D

Ciò che rende il
franchising un’attività
fortemente conosciuta

dalla comunità

Lavorandoci ogni giorno 
fa si che i prodotti 

arrivino al consumatore 
con un buon prezzo, alta 
qualità e grandi margini

Una grande macchina 
guidata da persone che 

amano il proprio lavoro e 
lo svolgono al meglio. Più 

di 30 aziende ci 
supportano ogni giorno

Le influenze esterne non 
colpiscono il lavoro dei nostri 
store dal momento che essi 

sono liberi di scegliere il 
proprio modus operandi

Anni di esperienza 
sul campo e studi di 
settore in continua 

evoluzione

Attraverso una 
comunicazione sempre

all’avanguardia, lo strumento
più potenziato per la 

diffusione della nostra 
mission

Per rispondere ai bisogni
quotidiani di una società

sempre più fragile, anziana
e con patologie croniche
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FORMAT
ARREDI.
Uno dei punti di forza di SALUTE+STORE® 
Franchising è rappresentato dai nuovi format arredi 
che uniscono qualità, conformità all'uso, estetica, 
personalizzazione del design, ecc. Tutti eseguiti da 
architetti specializzati nell'arredamento per il 
franchising e caratterizzati da un'alta immagine 
comunicativa e ricettiva del Marchio da parte dei 
clienti.

Il format arredi SALUTE+STORE® viene realizzato 
con le ultime tecnologie di rendering in 3D, in modo 
tale da guidare i clienti all’acquisto all’interno di un 
negozio accattivante, nel quale si sentono a proprio 
agio, con le dovute proporzioni tra spazio espositivo 
ed area vendita. 

Per dare slancio alle vendite ed aumentare il valore 
percepito della merce viene offerto un servizio che 
mette al primo posto l’analisi dei punti di luce e 
della collocazione dei prodotti all’interno dell’area di 
vendita, con l’obiettivo di dare ai clienti 
un’esperienza di acquisto unica ed irripetibile.

L’azienda realizza anche tutti i possibili lavori di 
muratura e ristrutturazione col fine di erogare un 
servizio completo «chiavi in mano».
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SOFTWARE.
Software Gestionale professionale SALUTE+STORE® con interfaccia user-friendly basata su 
tecnologia touch-screen per la gestione completa delle operazioni di vendita, del magazzino, con 
fidelizzazione del cliente attraverso tessera fidelity, dei contratti di noleggio, delle Pratiche AUSL e 
monitoraggio dei Pazienti/Clienti assistiti. 

Il sistema supporta tutte le forme di pagamento ed integra numerosi dispositivi periferici come lettori di 
codici a barre, registratori telematici, lettori di carte clienti e distributori automatici. 

Compatibile con tablets e smartphones, funziona anche in modalità off-line.
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LINEE MERCEOLOGICHE.

ORTOPEDIA
SANITARIA

CALZATURE 
ORTOPEDICHE

INTEGRATORI
ALIMENTARI

TRUCCHI
ORGANICI

INFANZIAPARAFARMACI

COSMETICI
NATURALI

BENESSERE
GENERALE

HOME CARE

STRUMENTI
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PRODOTTI PRINCIPALI.

ORTOPEDIA SANITARIAHOMECARE WELLNESSINFANZIACALZATURE
ORTOPEDICHE

COSMETICI &
MAKE UP BIOINTEGRATORI
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SERVIZI+
• Noleggio di articoli ortopedici, medicali, sanitari, ausili per invalidi, anziani, riabilitazione ed 

attrezzature ospedaliere

• Realizzazione di Plantari su misura SALUTE+STORE® con rilevamento impronta in remoto 
tramite scanner 3D e realizzazione del prodotto finito senza l’ausilio di un Tecnico Ortopedico

• Convenzioni con AUSL, enti pubblici e privati e monitoraggio dei Pazienti/Clienti assistiti

• Giornate della Salute attraverso un’ampia e completa gamma di servizi multi-specialistici

• Consegne a domicilio e servizio di vendite on-line

• Fidelity card con raccolta punti e promozioni

• Vending H24

• Creazione di sinergie e collaborazioni con figure professionali, anche paramediche, per   
potenziare l'attività intrapresa

• Assistenza post-vendita

*Alcuni servizi sopra elencati vengono sviluppati dall’affiliato grazie ai sistemi gestionali forniti dalla Casa madre.
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GIORNATE DELLA SALUTE.
L’innovativo modello di servizi per una sanità di prossimità.

Con SALUTE+STORE® puoi avere accesso alla più grande rete nazionale di operatori sanitari qualificati ed 
affidabili in grado di effettuare oltre dieci tipologie differenti di servizi multi-specialistici che aumenteranno la 
notorietà e la capillarità della tua attività.

Viene congiuntamente offerto il servizio di refertazione medico-specialistica erogata a «consumo» oppure a 
carnet, in un tempo variabile da 10 minuti ad un massimo di 48 ore.

Grazie alle Giornate della Salute puoi rendere il tuo SALUTE+STORE® un centro per la diagnosi, la 
prevenzione e l’educazione alla Salute.

POSTURA RESPIRO MELANOMA CERVICALE

NUTRIZIONE OSTEOPOROSI ATEROSCLEROSI CUORE 

INSUFFICIENZA VENOSA DIABETE CUTE E CAPELLI
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FORMULE DI
AFFILIAZIONE.
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Grazie al Pacchetto PLATINUM potrai aprire il tuo negozio SALUTE+STORE® «Ortopedia, 
Sanitaria o Parafarmacia» a fronte di un investimento chiavi in mano per una metratura 
fino a 45mq di area vendita

ü Fornitura Articoli a Marchio (Euro 25.000)
ü Progetto + Realizzazione Arredi 
ü Attrezzature e Software Gestionali
ü Know-How SALUTE+STORE®
ü Pubblicità

Marchio 

Diritto di avvalersi (relativamente al singolo punto vendita per il quale viene sottoscritta 
l’affiliazione) del logo, insegna, modello e disegno SALUTE+STORE®, entrando a far parte di 
una catena di negozi specializzati nella vendita di prodotti e servizi di Ortopedia
Sanitaria e Parafarmacia che possono abbracciare a 360° tutte le referenze commerciali 
riconducibili al vasto settore "Salute e Benessere", beneficiando inoltre della pubblicizzazione 
continua dell'attività intrapresa da parte del Gruppo SALUTE+STORE® su riviste cartacee a 
diffusione nazionale e via Internet grazie ad una professionale campagna di sponsorizzazione 
attuata e garantita 365gg l'anno.
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Ordine Primo Impianto SALUTE+STORE®
Nel pacchetto è incluso l'assortimento merceologico iniziale comprendente gli articoli più 
richiesti (a partire da Euro 25.000).

Arredi SALUTE+STORE®
Progettazione e fornitura completa Arredi SALUTE+STORE® (inclusa fino a 45mq di area 
vendita) + fino a 2 lastre per insegna.

Software Gestionale SALUTE+STORE® e training in loco
Esclusivo Software Professionale SALUTE+STORE® per la gestione ottimizzata del punto 
vendita. Moduli Magazzino, Noleggi, Pratiche AUSL e Parafarmacia SALUTE+STORE®. 
Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice fiscale.

Attrezzature SALUTE+STORE®
Registratore Telematico 
PC Touch Screen con CPU ultima generazione
Cassetto porta soldi
Lettore Barcode 2D

Servizio Plantari Ortopedici su Misura SALUTE+STORE® con Scanner 3D
Realizzazione plantari ortopedici su misura per ogni singolo punto vendita affiliato. I plantari 
vengono realizzati dal laboratorio SALUTE+STORE® con esperienza ultra ventennale.

20



Formazione Professionale SALUTE+STORE® con stage in azienda
Formazione con stage comprendente l’assistenza nell’espletamento dell’attività commerciale, 
know-how delle tecniche di vendita, gestione delle pratiche commerciali, rapporto con la 
clientela, spiegazione degli articoli commercializzati, problem solving e marketing territoriale.
SALUTE+STORE® offre agli affiliati "Corsi di formazione professionale" periodici e gratuiti, per il 
sostegno e lo sviluppo dell'attività commerciale intrapresa ed aggiornamento delle procedure di 
vendita e customer’s satisfaction. Durante i corsi intervengono diversi professionisti del settore 
per trattare e risolvere le principali e rilevanti questioni commerciali, ottimizzare le vendite ed 
incrementare il fatturato, affiancando e motivando continuamente l'affiliato al gruppo 
SALUTE+STORE®.

Know How e presentazione ai Fornitori
Il Gruppo SALUTE+STORE® mette a disposizione dei soli associati un listino di prodotti 
commercializzati esclusivamente presso i punti vendita SALUTE+STORE® includente linee di 
articoli a scontistiche speciali e riservate totalmente competitive all'interno della attuale realtà 
commerciale. Offre inoltre la lista selezionata dei migliori fornitori di cui l'affiliato si potrà avvalere 
in qualità di nuovo negozio partner SALUTE+STORE® beneficiando quindi delle medesime 
scontistiche e condizioni vantaggiose ottenute dal Gruppo SALUTE+STORE® pur restando 
libero di acquistare merce e servizi.

Moduli Procedurali e Gestionali SALUTE+STORE®
Documenti operativi per la gestione di procedure commerciali e organizzative dell’attività 
intrapresa, al fine di operare sin dal primo giorno con la professionalità richiesta dallo specifico 
settore merceologico trattato (Ortopedia, Sanitaria, Parafarmacia), acquisendo la conoscenza e 
competenza del Gruppo SALUTE+STORE®.
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Manuale operativo
Manuale completo di tutte le procedure indispensabili per ottimizzare lo svolgimento dell’attività 
commerciale del SALUTE+STORE®, frutto collaudato da anni di esperienza.

Assistenza allo svolgimento dell'attività
Assistenza, consulenza tecnica e commerciale fornite gratuitamente (via telematica) per tutta la 
durata del contratto, creando un filo diretto con la casa Madre e con corsi di formazione ed 
aggiornamento erogati periodicamente.

Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice 
fiscale
SALUTE+STORE FIDELITY® è il modulo completo di gestione delle Tessere punti fedeltà e buoni 
sconto personalizzabili (con collegamento alla tessera sanitaria del cliente come avviene nelle 
farmacie) oltre alla possibilità di attingere ad un archivio precodificato a magazzino per importare 
automaticamente nel database le anagrafiche dei prodotti.

Social Network
Creazione dedicata di una Pagina aziendale sui principali Social Network.

Giornate della Salute
È inclusa una Giornata della Salute intera, a scelta tra le 10 tipologie attive.
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Esclusiva territoriale
L’affiliante per l’esercizio dei diritti di utilizzo del Marchio nello svolgimento dell’attività 
commerciale garantisce all’affiliato una esclusiva territoriale.

Fornitura gadget Top
Il Gruppo SALUTE+STORE®, in aggiunta, mette a disposizione dei propri affiliati un esclusivo kit 
per la sponsorizzazione del proprio punto vendita, comprendente:
• Kit file Multimedia SALUTE+STORE®
• File in formato vettoriale per la realizzazione dell’insegna (l'insegna è inclusa nel progetto di 
realizzazione arredi SALUTE+STORE®)
• Gadgets vari ed elementi d’arredo extra.

Business Plan ed assistenza al finanziamento con Partner
Documentazione fondamentale e strumento professionale per facilitare l’approvazione di 
eventuali finanziamenti economici richiesti alle banche e società di credito.

EURO 45.000 + IVA

23



Grazie al Pacchetto POWER potrai aprire il tuo negozio SALUTE+STORE® «Ortopedia, 
Sanitaria o Parafarmacia» a fronte di un investimento chiavi in mano per una metratura 
fino a 70mq di area vendita

ü Fornitura Articoli a Marchio (Euro 32.000)
ü Progetto + Realizzazione Arredi 
ü Attrezzature e Software Gestionali
ü Know-How SALUTE+STORE®
ü Pubblicità

Marchio

Diritto di avvalersi (relativamente al singolo punto vendita per il quale viene sottoscritta 
l’affiliazione) del logo, insegna, modello e disegno SALUTE+STORE®, entrando a far parte di 
una catena di negozi specializzati nella vendita di prodotti e servizi di Ortopedia
Sanitaria e Parafarmacia che possono abbracciare a 360° tutte le referenze commerciali 
riconducibili al vasto settore "Salute e Benessere", beneficiando inoltre della pubblicizzazione 
continua dell'attività intrapresa da parte del Gruppo SALUTE+STORE® su riviste cartacee a 
diffusione nazionale e via Internet grazie ad una professionale campagna di sponsorizzazione 
attuata e garantita 365gg l'anno.
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Ordine Primo Impianto SALUTE+STORE®
Nel pacchetto è incluso l'assortimento merceologico iniziale comprendente gli articoli più 
richiesti (a partire da Euro 32.000).

Arredi SALUTE+STORE®
Progettazione e fornitura completa Arredi SALUTE+STORE® (inclusa fino a 70mq di area 
vendita) + fino a 3 lastre per insegna.

Software Gestionale SALUTE+STORE® e training in loco
Esclusivo Software Professionale SALUTE+STORE® per la gestione ottimizzata del punto 
vendita. Moduli Magazzino, Noleggi, Pratiche AUSL e Parafarmacia SALUTE+STORE®. 
Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice fiscale.

Attrezzature SALUTE+STORE®
Registratore Telematico 
PC Touch Screen con CPU ultima generazione
Cassetto porta soldi
Lettore Barcode 2D

Servizio Plantari Ortopedici su Misura SALUTE+STORE® con Scanner 3D
Realizzazione plantari ortopedici su misura per ogni singolo punto vendita affiliato. I plantari 
vengono realizzati dal laboratorio SALUTE+STORE® con esperienza ultra ventennale.
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Formazione Professionale SALUTE+STORE® con stage in azienda
Formazione con stage comprendente l’assistenza nell’espletamento dell’attività commerciale, 
know-how delle tecniche di vendita, gestione delle pratiche commerciali, rapporto con la 
clientela, spiegazione degli articoli commercializzati, problem solving e marketing territoriale.
SALUTE+STORE® offre agli affiliati "Corsi di formazione professionale" periodici e gratuiti, per il 
sostegno e lo sviluppo dell'attività commerciale intrapresa ed aggiornamento delle procedure di 
vendita e customer’s satisfaction. Durante i corsi intervengono diversi professionisti del settore 
per trattare e risolvere le principali e rilevanti questioni commerciali, ottimizzare le vendite ed 
incrementare il fatturato, affiancando e motivando continuamente l'affiliato al gruppo 
SALUTE+STORE®.

Know How e presentazione ai Fornitori
Il Gruppo SALUTE+STORE® mette a disposizione dei soli associati un listino di prodotti 
commercializzati esclusivamente presso i punti vendita SALUTE+STORE® includente linee di 
articoli a scontistiche speciali e riservate totalmente competitive all'interno della attuale realtà 
commerciale. Offre inoltre la lista selezionata dei migliori fornitori di cui l'affiliato si potrà avvalere 
in qualità di nuovo negozio partner SALUTE+STORE® beneficiando quindi delle medesime 
scontistiche e condizioni vantaggiose ottenute dal Gruppo SALUTE+STORE® pur restando 
libero di acquistare merce e servizi.

Moduli Procedurali e Gestionali SALUTE+STORE®
Documenti operativi per la gestione di procedure commerciali e organizzative dell’attività 
intrapresa, al fine di operare sin dal primo giorno con la professionalità richiesta dallo specifico 
settore merceologico trattato (Ortopedia, Sanitaria, Parafarmacia), acquisendo la conoscenza e 
competenza del Gruppo SALUTE+STORE®.
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Manuale operativo
Manuale completo di tutte le procedure indispensabili per ottimizzare lo svolgimento dell’attività 
commerciale del SALUTE+STORE®, frutto collaudato da anni di esperienza.

Assistenza allo svolgimento dell'attività
Assistenza, consulenza tecnica e commerciale fornite gratuitamente (via telematica) per tutta la 
durata del contratto, creando un filo diretto con la casa Madre e con corsi di formazione ed 
aggiornamento erogati periodicamente.

Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice 
fiscale
SALUTE+STORE FIDELITY® è il modulo completo di gestione delle Tessere punti fedeltà e buoni 
sconto personalizzabili (con collegamento alla tessera sanitaria del cliente come avviene nelle 
farmacie) oltre alla possibilità di attingere ad un archivio precodificato a magazzino per importare 
automaticamente nel database le anagrafiche dei prodotti.

Social Network
Creazione dedicata di una Pagina aziendale sui principali Social Network.

Giornate della Salute
Sono incluse in numero di due Giornate della Salute intere, a scelta tra le 10 tipologie attive.
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Esclusiva territoriale
L’affiliante per l’esercizio dei diritti di utilizzo del Marchio nello svolgimento dell’attività 
commerciale garantisce all’affiliato una esclusiva territoriale.

Fornitura gadget Top
Il Gruppo SALUTE+STORE®, in aggiunta, mette a disposizione dei propri affiliati un esclusivo kit 
per la sponsorizzazione del proprio punto vendita, comprendente:
• Kit file Multimedia SALUTE+STORE®
• File in formato vettoriale per la realizzazione dell’insegna (l'insegna è inclusa nel progetto di 
realizzazione arredi SALUTE+STORE®)
• Gadgets vari ed elementi d’arredo extra.

Business Plan ed assistenza al finanziamento con Partner
Documentazione fondamentale e strumento professionale per facilitare l’approvazione di 
eventuali finanziamenti economici richiesti alle banche e società di credito.

EURO 56.000 + IVA
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Grazie al Pacchetto GLOBAL potrai aprire il tuo negozio SALUTE+STORE® «Ortopedia, 
Sanitaria o Parafarmacia» a fronte di un investimento chiavi in mano per una metratura 
fino a 90mq di area vendita

ü Fornitura Articoli a Marchio (Euro 40.000)
ü Progetto + Realizzazione Arredi 
ü Attrezzature e Software Gestionali
ü Know-How SALUTE+STORE®
ü Pubblicità

Marchio 

Diritto di avvalersi (relativamente al singolo punto vendita per il quale viene sottoscritta 
l’affiliazione) del logo, insegna, modello e disegno SALUTE+STORE®, entrando a far parte di 
una catena di negozi specializzati nella vendita di prodotti e servizi di Ortopedia
Sanitaria e Parafarmacia che possono abbracciare a 360° tutte le referenze commerciali 
riconducibili al vasto settore "Salute e Benessere", beneficiando inoltre della pubblicizzazione 
continua dell'attività intrapresa da parte del Gruppo SALUTE+STORE® su riviste cartacee a 
diffusione nazionale e via Internet grazie ad una professionale campagna di sponsorizzazione 
attuata e garantita 365gg l'anno.
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Ordine Primo Impianto SALUTE+STORE®
Nel pacchetto è incluso l'assortimento merceologico iniziale comprendente gli articoli più 
richiesti (a partire da Euro 40.000).

Arredi SALUTE+STORE®
Progettazione e fornitura completa Arredi SALUTE+STORE® (inclusa fino a 90mq di area 
vendita) + fino a 3 lastre per insegna.

Software Gestionale SALUTE+STORE® e training in loco
Esclusivo Software Professionale SALUTE+STORE® per la gestione ottimizzata del punto 
vendita. Moduli Magazzino, Noleggi, Pratiche AUSL e Parafarmacia SALUTE+STORE®. 
Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice fiscale.

Attrezzature SALUTE+STORE®
Registratore Telematico 
PC Touch Screen con CPU ultima generazione
Cassetto porta soldi
Lettore Barcode 2D

Servizio Plantari Ortopedici su Misura SALUTE+STORE® con Scanner 3D
Realizzazione plantari ortopedici su misura per ogni singolo punto vendita affiliato. I plantari 
vengono realizzati dal laboratorio SALUTE+STORE® con esperienza ultra ventennale.
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Formazione Professionale SALUTE+STORE® con stage in azienda e 
presso la sede dell'Affiliato
Formazione con stage in azienda e presso la sede dell'affiliato comprendente l’assistenza 
nell’espletamento dell’attività commerciale, know-how delle tecniche di vendita, gestione delle pratiche 
commerciali, rapporto con la clientela, spiegazione degli articoli commercializzati, problem solving e 
marketing territoriale. La formazione presso la sede dell'affiliato si svolgerà in giorni, da concordare, 
antecedenti all'inaugurazione.
SALUTE+STORE® offre agli affiliati "Corsi di formazione professionale" periodici e gratuiti, per il 
sostegno e lo sviluppo dell'attività commerciale intrapresa ed aggiornamento delle procedure di 
vendita e customer’s satisfaction. Durante i corsi intervengono diversi professionisti del settore per 
trattare e risolvere le principali e rilevanti questioni commerciali, ottimizzare le vendite ed incrementare 
il fatturato, affiancando e motivando continuamente l'affiliato al gruppo SALUTE+STORE®.

Know How e presentazione ai Fornitori
Il Gruppo SALUTE+STORE® mette a disposizione dei soli associati un listino di prodotti 
commercializzati esclusivamente presso i punti vendita SALUTE+STORE® includente linee di articoli a 
scontistiche speciali e riservate totalmente competitive all'interno della attuale realtà commerciale. 
Offre inoltre la lista selezionata dei migliori fornitori di cui l'affiliato si potrà avvalere in qualità di nuovo 
negozio partner SALUTE+STORE® beneficiando quindi delle medesime scontistiche e condizioni 
vantaggiose ottenute dal Gruppo SALUTE+STORE® pur restando libero di acquistare merce e servizi.

Moduli Procedurali e Gestionali SALUTE+STORE®
Documenti operativi per la gestione di procedure commerciali e organizzative dell’attività intrapresa, al 
fine di operare sin dal primo giorno con la professionalità richiesta dallo specifico settore merceologico 
trattato (Ortopedia, Sanitaria, Parafarmacia), acquisendo la conoscenza e competenza del Gruppo 
SALUTE+STORE®.
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Manuale operativo
Manuale completo di tutte le procedure indispensabili per ottimizzare lo svolgimento dell’attività 
commerciale del SALUTE+STORE®, frutto collaudato da anni di esperienza.

Assistenza allo svolgimento dell'attività
Assistenza, consulenza tecnica e commerciale fornite gratuitamente (via telematica) per tutta la 
durata del contratto, creando un filo diretto con la casa Madre e con corsi di formazione ed 
aggiornamento erogati periodicamente.

Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice 
fiscale
SALUTE+STORE FIDELITY® è il modulo completo di gestione delle Tessere punti fedeltà e buoni 
sconto personalizzabili (con collegamento alla tessera sanitaria del cliente come avviene nelle 
farmacie) oltre alla possibilità di attingere ad un archivio precodificato a magazzino per importare 
automaticamente nel database le anagrafiche dei prodotti.

Social Network
Creazione dedicata di una Pagina aziendale sui principali Social Network.

Giornate della Salute
Sono incluse in numero di tre Giornate della Salute intere, a scelta tra le 10 tipologie attive.
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Esclusiva territoriale
L’affiliante per l’esercizio dei diritti di utilizzo del Marchio nello svolgimento dell’attività 
commerciale garantisce all’affiliato una esclusiva territoriale.

Fornitura gadget Top
Il Gruppo SALUTE+STORE®, in aggiunta, mette a disposizione dei propri affiliati un esclusivo kit 
per la sponsorizzazione del proprio punto vendita, comprendente:
• Kit file Multimedia SALUTE+STORE®
• File in formato vettoriale per la realizzazione dell’insegna (l'insegna è inclusa nel progetto di 
realizzazione arredi SALUTE+STORE®)
• Gadgets vari ed elementi d’arredo extra.

Business Plan ed assistenza al finanziamento con Partner
Documentazione fondamentale e strumento professionale per facilitare l’approvazione di 
eventuali finanziamenti economici richiesti alle banche e società di credito.

EURO 65.000 + IVA
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Grazie al Pacchetto TITANIUM potrai aprire il tuo negozio SALUTE+STORE® «Ortopedia, 
Sanitaria o Parafarmacia» a fronte di un investimento chiavi in mano per una metratura 
fino a 150mq di area vendita

ü Fornitura Articoli a Marchio (Euro 60.000)
ü Progetto + Realizzazione Arredi 
ü Attrezzature e Software Gestionali
ü Know-How SALUTE+STORE®
ü Pubblicità

Marchio

Diritto di avvalersi (relativamente al singolo punto vendita per il quale viene sottoscritta 
l’affiliazione) del logo, insegna, modello e disegno SALUTE+STORE®, entrando a far parte di 
una catena di negozi specializzati nella vendita di prodotti e servizi di Ortopedia
Sanitaria e Parafarmacia che possono abbracciare a 360° tutte le referenze commerciali 
riconducibili al vasto settore "Salute e Benessere", beneficiando inoltre della pubblicizzazione 
continua dell'attività intrapresa da parte del Gruppo SALUTE+STORE® su riviste cartacee a 
diffusione nazionale e via Internet grazie ad una professionale campagna di sponsorizzazione 
attuata e garantita 365gg l'anno.
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Ordine Primo Impianto SALUTE+STORE®
Nel pacchetto è incluso l'assortimento merceologico iniziale comprendente gli articoli più 
richiesti (a partire da Euro 60.000).

Arredi SALUTE+STORE®
Progettazione e fornitura completa Arredi SALUTE+STORE® (inclusa fino a 150mq di area 
vendita) + fino a 4 lastre per insegna.

Software Gestionale SALUTE+STORE® e training in loco
Esclusivo Software Professionale SALUTE+STORE® per la gestione ottimizzata del punto 
vendita. Moduli Magazzino, Noleggi, Pratiche AUSL e Parafarmacia SALUTE+STORE®. 
Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice fiscale.

Attrezzature SALUTE+STORE®
Registratore Telematico 
PC Touch Screen con CPU ultima generazione
Cassetto porta soldi
Lettore Barcode 2D

Servizio Plantari Ortopedici su Misura SALUTE+STORE® con Scanner 3D
Realizzazione plantari ortopedici su misura per ogni singolo punto vendita affiliato. I plantari 
vengono realizzati dal laboratorio SALUTE+STORE® con esperienza ultra ventennale.
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Formazione Professionale SALUTE+STORE® con stage in azienda e presso la 
sede dell'Affiliato
Formazione con stage in azienda e presso la sede dell'affiliato comprendente l’assistenza 
nell’espletamento dell’attività commerciale, know-how delle tecniche di vendita, gestione delle pratiche 
commerciali, rapporto con la clientela, spiegazione degli articoli commercializzati, problem solving e 
marketing territoriale. La formazione presso la sede dell'affiliato si svolgerà in giorni, da concordare, 
antecedenti all'inaugurazione.
SALUTE+STORE® offre agli affiliati "Corsi di formazione professionale" periodici e gratuiti, per il 
sostegno e lo sviluppo dell'attività commerciale intrapresa ed aggiornamento delle procedure di 
vendita e customer’s satisfaction. Durante i corsi intervengono diversi professionisti del settore per 
trattare e risolvere le principali e rilevanti questioni commerciali, ottimizzare le vendite ed incrementare 
il fatturato, affiancando e motivando continuamente l'affiliato al gruppo SALUTE+STORE®.

Know How e presentazione ai Fornitori
Il Gruppo SALUTE+STORE® mette a disposizione dei soli associati un listino di prodotti 
commercializzati esclusivamente presso i punti vendita SALUTE+STORE® includente linee di articoli a 
scontistiche speciali e riservate totalmente competitive all'interno della attuale realtà commerciale. 
Offre inoltre la lista selezionata dei migliori fornitori di cui l'affiliato si potrà avvalere in qualità di nuovo 
negozio partner SALUTE+STORE® beneficiando quindi delle medesime scontistiche e condizioni 
vantaggiose ottenute dal Gruppo SALUTE+STORE® pur restando libero di acquistare merce e servizi.

Moduli Procedurali e Gestionali SALUTE+STORE®
Documenti operativi per la gestione di procedure commerciali e organizzative dell’attività intrapresa, al 
fine di operare sin dal primo giorno con la professionalità richiesta dallo specifico settore merceologico 
trattato (Ortopedia, Sanitaria, Parafarmacia), acquisendo la conoscenza e competenza del Gruppo 
SALUTE+STORE®.
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Manuale operativo
Manuale completo di tutte le procedure indispensabili per ottimizzare lo svolgimento dell’attività 
commerciale del SALUTE+STORE®, frutto collaudato da anni di esperienza.

Assistenza allo svolgimento dell'attività
Assistenza, consulenza tecnica e commerciale fornite gratuitamente (via telematica) per tutta la 
durata del contratto, creando un filo diretto con la casa Madre e con corsi di formazione ed 
aggiornamento erogati periodicamente.

Sistema integrato di fidelizzazione della clientela con tessera sanitaria e codice 
fiscale
SALUTE+STORE FIDELITY® è il modulo completo di gestione delle Tessere punti fedeltà e buoni 
sconto personalizzabili (con collegamento alla tessera sanitaria del cliente come avviene nelle 
farmacie) oltre alla possibilità di attingere ad un archivio precodificato a magazzino per importare 
automaticamente nel database le anagrafiche dei prodotti.

Social Network
Creazione dedicata di una Pagina aziendale sui principali Social Network.

Giornate della Salute
Sono incluse in numero di quattro Giornate della Salute intere, a scelta tra le 10 tipologie attive.
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Esclusiva territoriale
L’affiliante per l’esercizio dei diritti di utilizzo del Marchio nello svolgimento dell’attività 
commerciale garantisce all’affiliato una esclusiva territoriale.

Fornitura gadget Top
Il Gruppo SALUTE+STORE®, in aggiunta, mette a disposizione dei propri affiliati un esclusivo kit 
per la sponsorizzazione del proprio punto vendita, comprendente:
• Kit file Multimedia SALUTE+STORE®
• File in formato vettoriale per la realizzazione dell’insegna (l'insegna è inclusa nel progetto di 
realizzazione arredi SALUTE+STORE®)
• Gadgets vari ed elementi d’arredo extra.

Business Plan ed assistenza al finanziamento con Partner
Documentazione fondamentale e strumento professionale per facilitare l’approvazione di 
eventuali finanziamenti economici richiesti alle banche e società di credito.

EURO 95.000 + IVA
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Portiamo la Salute in ogni attività.

SALUTE+CORNER© è riservato a tutte le attività già esistenti ed operanti in settori health-care da 
almeno 2 anni.

Il SALUTE+CORNER© viene attivato in tutte le tipologie di attività operanti nel settore "Salute" 
come Centri Medici ed Ospedali, Case di Cura e Centri per l’infanzia, Centri estetici, Palestre e 
tutte le attività che desiderino integrare una selezione mirata di articoli per la salute eseguita e 
realizzata da professionisti del settore (dagli integratori alimentari e prodotti dietetici speciali ad 
ogni tipologia di presidi sanitari ortopedici elettromedicali e parafarmaceutici da banco) dove 
possa trovare un’ideale commercializzazione.

SALUTE+CORNER© IN STORE

"Più Salute per Tutti ed ovunque"
Il Salute Corner ti consente di partire da 9.900 €*
(include fornitura merceologica personalizzata e possibilità di riassortimento linee merceologiche 
esclusive) di avviare professionalmente e in 3 settimane una nuova categoria merceologica 
di prodotti a 360° salute e benessere nella tua attività.
*Nessuna Royalty, costo fisso o minimo d'ordine da garantire.
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SCHEDA PROGETTO.
Le informazioni riportate in questo documento sono costruite sull’analisi storica dell’andamento dei punti vendita locali e 
consentono una previsione media di investimenti, di costi e di fatturato tipici della rete.

1 - INFORMAZIONI PUNTO VENDITA ED INVESTIMENTO

• Ubicazione preferenziale del punto vendita:
Zone centrali e posizioni di passaggio in città, vie commerciali di elevato passaggio, centri commerciali, nei
pressi di ospedali

• Bacino di utenza minimo consigliato (persone):
3.500 abitanti (cumulativo anche di più frazioni comunali limitrofe)

• Autorizzazioni, abilitazioni e licenze eventuali:
Comunicazione di apertura esercizio alla Camera di Commercio con l'iscrizione del codice
merceologico fornito da SALUTE+STORE®

• Superficie minima punto vendita consigliata:
A partire da circa 10 mq per il Corner / a partire da 35 mq per i negozi SALUTE+STORE®

• Superficie minima di magazzino consigliata:
A partire dall’area di vendita per il corner / a partire da circa 10 mq per i negozi SALUTE+STORE®

• Investimento e costi iniziali per l’apertura:
Corner da Euro 9.900 - Platinum Euro 45.000 - Power Euro 56.000 - Global Euro 65.000 
Titanium Euro 95.000
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2 - STRUTTURA DI VENDITA

(costi relativi alla realizzazione del punto vendita)

• Allestimento del punto vendita (arredamenti, immagini ed insegna...) SALUTE+STORE® con soluzioni e 
moduli personalizzati grazie al format esclusivo realizzato da esperti in arredamento di Ortopedie, Sanitarie 
e Parafarmacie.
Incluso in tutti i pacchetti SALUTE+STORE®.

• Realizzazione delle opere murarie e ristrutturazione (tali opere possono essere realizzate direttamente 
dall'affiliato o dall'impresa partner SALUTE+STORE®): a carico dell’affiliato

• Costi fornitura iniziale merce
Corner da Euro 9.000 - Platinum Euro 25.000 - Power Euro 32.000 - Global Euro 40.000 
Titanium Euro 60.000. Inclusa in tutte le formule SALUTE+STORE®

• Software professionale SALUTE+STORE® TCPOS con interfaccia user-friendly basata su tecnologia 
touch-screen per la gestione completa delle operazioni di vendita, del magazzino, con fidelizzazione del 
cliente, dei contratti di noleggio, delle Pratiche AUSL e monitoraggio dei Pazienti/Clienti assistiti. 
Incluso in tutti i pacchetti SALUTE+STORE®.

• Attrezzature SALUTE+STORE®
Registratore Telematico
PC Touch con CPU ultima generazione
Cassetto porta soldi
Lettore Barcode 2D
Scanner 3D per Plantari su misura + iPad
Incluse in tutti i pacchetti SALUTE+STORE®.

• Altri costi di realizzazione: Nessuno.
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3 - INFORMAZIONI PROGETTO DI FRANCHISING

• Royalties sul fatturato
Nessuna

• Minimi garantiti
Nessuno

• Contributi pubblicitari, Quota Associativa, Assistenza allo Start-up, Assistenza ordinaria annua, 
mantenimento Esclusiva di zona ed utilizzo del Marchio SALUTE+STORE®:
Euro 80/mese

• Finanziamenti e Fideiussioni
Possibilità di finanziamenti agevolati e fideiussioni bancarie o assicurative.

• Durata contratto 
Anni 6 + 6

4 - PREVISIONI ECONOMICHE (VALUTATE SU 1 ANNO DI ATTIVITÀ A REGIME)

• Fatturato annuo medio per negozio
Variabile da Euro 3.500 ad Euro 5.000 (al metro quadrato di area vendita)

• Margine Medio Lordo Articoli Commercializzati
53%

• MOL medio Pacchetti di Affiliazione
32%

• Incidenza costi di gestione
L’incidenza dei costi tipici di gestione varia a seconda della location commerciale prescelta

• Personale del negozio 
1-2 o più in rapporto ai mq e/o all'impostazione commerciale attribuita al proprio SALUTE+STORE®
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5 - PROFILO TIPO DEL FRANCHISEE

• Attitudini generali
Determinazione, passione per i prodotti del benessere, capacità dialettica e relazionale, attitudine ai
rapporti interpersonali, forte motivazione, entusiasmo e voglia di aumentare le proprie risorse economiche,
buona cultura di base. Sono richiesti inoltre un'adeguata sensibilità verso la merceologia specifica,
propensione al lavoro di gruppo e predisposizione al contatto con il pubblico.

• Propensioni
Ai rapporti interpersonali, all’osservanza delle regole al fine di garantire il rispetto dell’uniformità e
dell’omogeneità della rete.

• Competenze specifiche
Esperienza o attitudine alla vendita, conoscenze informatiche di base, capacità di analisi.
L’azienda provvederà ad un adeguato periodo di affiancamento (come previsto nei pacchetti) fornendo
all’imprenditore l’assistenza e la conoscenza indispensabile per essere competitivo e costantemente
aggiornato nello svolgimento della attività intrapresa, e raggiungere quindi gli obiettivi preposti operando in
un modo predeterminato dal Gruppo SALUTE+STORE®. La formazione e l'assistenza sono fornite da
personale altamente qualificato.

• Forma giuridica richiesta
Nessuna in particolare.

• Altre informazioni
I requisiti professionali descritti devono essere posseduti dal soggetto proponente che non deve essere
protestato, né titolare di procedure penali e/o concorsuali.

NOTA BENE: Tutti i contenuti di www.salutestore.com sono originali e protetti da copyright ufficiale ©Health Market Srl. Ogni utilizzo non autorizzato sarà segnalato 
e perseguito a norma di legge. Diffida dalle imitazioni.
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SOLUZIONI
FINANZIARIE.

Finanziamento con partner a supporto 
della tua attività in Franchising

Puoi trovare le soluzioni più adatte alle tue 
esigenze e ricevere supporto per raggiungere il tuo 
obiettivo imprenditoriale:

• Avviamento del punto vendita in franchising ad 
esempio ristrutturazione locale commerciale, 
acquisto arredamento e layout, prima fornitura 
merce, insegne/vetrine e macchinari. 
(Opening)

• Rinnovo dell’immagine e layout del punto 
vendita. (Restyling)

• Acquisto primo stock e riassortimenti. 
(Rifornimento scorte merce)

PRODOTTI Finanziamento Start-up Mutuo Chirografario Impresa     Credito di Firma      Credit più

Supercash Rotativo       Leasing Strumentale 

PRODOTTI

44



TARGETS.

Chiunque senza alcuna conoscenza 
relativa al settore sanitario ma 
disposto ad imparare seguendo 2 
importanti steps:
1. Frequentare il corso di 
formazione nei nostri uffici centrali 
ed i relativi corsi di aggiornamento.
2. Studiare autonomamente 
durante la quotidiana attività 
lavorativa e chiedendo assistenza 
per qualsiasi incomprensione.

Coloro con un’esperienza
antecedente come farmacisti, 
lavoratori/proprietari di una 
sanitaria, ecc. 
Coloro che comprendono il 
potere del marchio e 
l'importanza del marketing.
Coloro che vogliono avere un 
negozio completamente 
arredato, ricco di servizi 
esclusivi e l’assistenza continua
offerta dal nostro team.

Chiunque creda fermamente nel 
settore della Salute Privata e nella 
sua costante evoluzione, supportato 
dalle più recenti innovazioni e 
deciso ad investire nel settore 
dell’health-care avvalendosi del 
modello vincente di business 
sviluppato da SALUTE+STORE®, 
creando uno spazio utile per la 
prevenzione, la diagnosi, 
l’educazione e la promozione alla 
Salute.

Investitori

Esperti

Nuovi del settore
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TESTIMONIANZE.

VANESSA

MARIA GRAZIA

SALVATORE

ILARIA STEFANIA

TAMARA

alcuni degli affiliati
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FIERE. 

Arab Health

Salone del Franchising Milano 
Medica Düsseldorf
Expo Piacenza
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MARKETING.

SALUTE+STORE FRANCHISING

SALUTESTORE ITALIA 

SALUTESTORE 

SALUTESTORE ITALIA 
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MARKETING. 
Sponsor della Serie A Italiana
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Domande e Risposte SALUTE+STORE®

Cosa è indispensabile conoscere prima di affiliarsi

• Come faccio a conoscere nel dettaglio l’offerta SALUTE+STORE®? 
Dalla sezione “contatti” è necessario compilare il modulo di richiesta informazioni ed inviarlo per essere poi ricontattati da 
un responsabile SALUTE+STORE®.

• Quali sono i principali pacchetti di affiliazione SALUTE+STORE®?
I principali pacchetti presenti nell’offerta SALUTE+STORE® sono: PLATINUM, POWER, GLOBAL, TITANIUM. Tutti 
consentono l'avviamento di un negozio SALUTE+STORE® chiavi in mano completo della prima fornitura iniziale di Articoli 
Selezionati, degli Arredi SALUTE+STORE®, del Software Gestionale, delle Attrezzature SALUTE+STORE®, del Know-How 
SALUTE+STORE®, dei moduli operativi e gestionali, della Formazione iniziale e continua oltre all’Assistenza locale, e non, 
fornita da tutti i dipartimenti.
SALUTE+CORNER© per portare la salute in ogni settore ed in attività già esistenti. 

• È necessario avere un particolare titolo per avviare imprenditorialmente questa attività? 
Per aprire un SALUTE+STORE® non è necessaria una qualifica in particolare, bensì sono necessari i principali requisiti di 
motivazione e disponibilità economica iniziale (possibilità di finanziamento attraverso un istituto di credito o tramite il 
partner di Finanza agevolata del Gruppo). Diversamente per aprire una Parafarmacia SALUTE+STORE® occorre la 
presenza di un farmacista.

• Chi ha già una Farmacia, Ortopedia o Parafarmacia avviata perché dovrebbe affiliarsi a SALUTE+STORE®?
Affiliandosi a SALUTE+STORE® sarà possibile incrementare le vendite trattando professionalmente nuovi prodotti e servizi 
ed ottimizzare il lavoro attraverso le nuove procedure trasmesse ed il contatto con nuovi partner commerciali sempre più 
competitivi all'interno dell'attuale realtà economica e sociale. Inoltre si potrà beneficiare di una continua pubblicizzazione 
mediatica e di un'attenta assistenza commerciale volta all'incremento delle vendite e delle forniture ospedaliere singole o in 
appalto locale.
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• SALUTE+STORE® offre la stessa formazione a tutti gli affiliati? Tutti gli affiliati operano nello stesso modo e 
rappresentano fedelmente il Gruppo di appartenenza?
Tutti gli affiliati ricevono la stessa formazione professionale SALUTE+STORE®. Il Gruppo ha il medesimo interesse al 
buon esito dell'investimento di ogni suo affiliato. Tuttavia, come in ogni franchising, ogni affiliato si differenzia dall’altro in 
ragione di vari fattori, quali: città di apertura; entità dell'investimento; dimensioni del punto vendita; reale attitudine alle
vendite dimostrata anche nella fase post-affiliazione e reale apprendimento del modus operandi trasmesso in sede di 
formazione ed assistenza; reale e concreta voglia di operare nel settore prescelto anche nei mesi successivi 
all'investimento iniziale; costanza e professionalità nel seguire le direttive della casa madre; grado di riconoscenza ed 
onestà nei confronti della casa madre.

• Come capire di essere affiliati adatti al Gruppo?
SALUTE+STORE® lavora costantemente anche per ottimizzare la scelta dell'affiliato ideale cercando di far comprendere 
sempre con maggiore attenzione la tipologia d'investimento e le caratteristiche commerciali del settore prescelto, 
selezionando continuamente persone realmente motivate e fiduciose sia nel Gruppo che nelle proprie capacità, e questo 
sia nell'interesse di ogni affiliato sia nel supremo interesse del Marchio sponsorizzato. SALUTE+STORE®, a seguito di 
una più che decennale esperienza nel Franchising, riconosce nell'umiltà una delle principali doti del suo affiliato tipo.

• Si può inviare un feedback su un affiliato SALUTE+STORE®?
Certamente è possibile inviare commenti e recensioni sui negozi affiliati. Questo consentirà a SALUTE+STORE® di 
migliorare ed ottimizzare i servizi offerti alla clientela e stimolare le sinergie del gruppo controllando ed ottimizzando 
anche in ogni paese o città l'operato del singolo affiliato. Se pertanto ha visitato o acquistato in un negozio 
SALUTE+STORE® e desidera inviare un commento sul servizio ricevuto o sul l'affiliato che ti ha assistito puoi farlo 
direttamente dalla sezione contatti.

• Bisogna essere un farmacista, tecnico ortopedico o avere altra qualifica per aprire un SALUTE+STORE®?
Per aprire un SALUTE+STORE® non è richiesto alcun titolo specifico. Per poter vendere anche i farmaci da banco 
(O.T.C.) è necessaria la presenza di un farmacista abilitato (anche un dipendente, il titolare infatti può anche essere 
sprovvisto di tale abilitazione o titolo di studio) durante le ore di apertura del negozio.

• Quanto tempo è necessario per aprire il nuovo negozio SALUTE+STORE®?
In seguito alla formalizzazione del rapporto di Franchising intercorrono circa due mesi per l’apertura dell’attività.
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• Chi paga gli arredi?
Il costo degli arredi è incluso in tutti i pacchetti e l’affiliato, in sinergia con la Casa Madre attraverso il partner arredi può 
effettuare su richiesta scelte sul tipo di mobili, di immagini e di insegna per il proprio Point SALUTE+STORE® a garanzia 
di un'elevata immagine comunicativa e ricettiva del brand da parte della clientela.
In tutti i pacchetti è inclusa la progettazione con il layout ed il rendering in 3D SALUTE+STORE® che consentirà di 
arredare il punto vendita apportando eventuali modifiche e migliorie per un ottimale adeguamento al format dei negozi.

• È incluso un software per la gestione del magazzino? 
Il Software Gestionale di SALUTE+STORE® è incluso in tutti i pacchetti di affiliazione ad eccezione che nel 
SALUTE+CORNER© (non essendo per l’appunto un pacchetto di affiliazione ma un Corner).

• Quanto dura il contratto?
Il contratto ha una durata di anni 6 + 6.

• Quanto si prevede di fatturato annuo?
Il fatturato annuo medio stimato per un negozio SALUTE+STORE® va da Euro 3.500,00 ad Euro 5.000,00 (al mq di 
vendita).

• Quanto persone devono lavorare nel point? 
Il numero di persone impiegate all’interno del negozio varia a seconda delle dimensioni dello stesso ma solitamente è di 
almeno 1-2 addetti per negozi dai 35 ai 120 mq, per grandi SALUTE+STORE® oltre i 2 addetti.
Se hai già inviato la tua richiesta dalla sezione contatti e ricevuto la mail con il link a questa Brochure, ti ricordiamo che è
indispensabile inoltrare a SALUTE+STORE® la Domanda di Affiliazione (non impegnativa) per procedere con le 
informazioni e con i prossimi step indispensabili per l’apertura del nuovo punto vendita affiliato.

• È indispensabile collaborare con un Tecnico Ortopedico?
Grazie al nuovo servizio offerto SALUTE+STORE® di realizzazione di plantari su misura con scanner 3D, non è più 
necessario collaborare con un tecnico ortopedico* in quanto la Casa Madre realizza tramite i propri laboratori il prodotto 
finito da fornitore al cliente, consentendo all’affiliato di ottenere la massima marginalità di guadagno.

*Il Tecnico Ortopedico è necessario esclusivamente per le pratiche AUSL per la costruzione, applicazione e fornitura di specifiche protesi e ortesi che necessitino di particolari modifiche o 
tarature come indicato dal medico prescrittore in linea con il D.m. 14/09/1974, n.665.) nelle regioni italiane in cui la legislazione locale lo prevede. La casa madre, a seguito di espressa 
richiesta dell'affiliato che voglia offrirne i relativi servizi aggiuntivi, può assistere il medesimo nella ricerca di un tecnico ortopedico presso la città di riferimento.
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• L’affiliato deve corrispondere delle royalties sul fatturato alla Casa Madre? 
SALUTE+STORE® non chiede royalties sul fatturato dell’affiliato.

• È possibile avere un finanziamento per aprire l’attività? 
Per ottenere un finanziamento da un Istituto di Credito, l’affiliato può richiedere a SALUTE+STORE® un Business Plan 
utile all’approvazione da parte della banca o finanziaria interpellata oppure procedere con l’istituto di credito 
convenzionato con SALUTE+STORE®.

• Quanto dev’essere grande il locale? 
La metratura minima consigliata è a partire da circa 35 mq, mentre per grandi SALUTE+STORE® da circa 120mq.

• Dove dev’essere ubicato il locale?
La miglior location è nei pressi di zone centrali e posizioni di passaggio in città, vie commerciali ad elevato traffico 
pedonale, centri commerciali e nelle vicinanze di ospedali.

• C’è una distanza territoriale dagli altri punti SALUTE+STORE® nella stessa città?
Si, è necessario mantenere una distanza che viene regolamentata da contratto.

• Chi si occupa degli adempimenti burocratici per l’apertura dell’attività?
La parte burocratica (apertura partita iva, iscrizione camera di commercio, ecc.) è a carico dell’affiliato.

• Qual è la formula giuridica richiesta?
Non esiste una forma giuridica in particolare (può essere costituita una ditta individuale oppure una società).

• Quale Pacchetto include anche la prima fornitura iniziale di articoli?
In tutti i pacchetti di affiliazione è inclusa una prima fornitura di articoli selezionati.

• Chi si occupa della ricerca del locale? 
La ricerca del locale viene svolta dall’affiliato, la Casa Madre procede all’analisi e alla successiva approvazione della 
scelta.
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CONTATTI.

HEALTH MARKET S.R.L.
P.IVA: 02891720340
SDI: M5UXCR1
Codice Rea: 275343
Pec: healthmarket@pec.it
Email: info@salutestore.com
Sito: salutestore.com

Social Networks:
@SaluteStore

@SaluteStoreFranchising

@SaluteStoreItalia

@SaluteStore




